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ALEMANIA - IMPORTANTE ALIADO COMERCIAL
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$3.979 $48.200 80,722,792 $987.6
TRILLIONES BILLIONES
PIB 2016 PIB percapita 2016 Poblacidn Importaciones
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PRINCIPALES
S AT DATOS SOBRE ELPAIS
AALEMANIA
DESDECOLOMBIA Colombia firmé el 26 de junio
(2016) del 2012 un acuerdo comercial
conformado por la Unidn
0 CAFE 59 80 % Europea, Perd y Colombia,
: R donde Alemania juega un
papel muy importante.
@ BANANA  15.09 %
. Alemania cuenta con una
=)\ ACEITES 713 % ubicacién estratégica y tiene
- CRUDOS una moderna infraestructura

portuaria.

M HULLAS 7.04 %
@7 TERMICAS
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QUE DEBEMOS TENER EN CUENTA
PARA HACER NEGOCIOS CON ALEMANIA
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Aunque el idioma oficial de Es muy importante conocer los

medios de negociacién internacional
llamados INCOTERMS en el
momento de realizar negociaciones
porque estos términos indicardn
cdmo se dividirdn la responsabilidad
de la mercancia.

Alemania es el alemdn, la mayoria
de la poblacién domina el inglés, lo
cual facilita las negociaciones.

PUNTUALIDAD

5

La cultura alemana es muy estricta En las negociaciones para los
con la puntualidad, incluso 5 alemanes es muy importante ser

minutos tarde podria significar la
cancelacion de la negociaciones
porque para ellos el tiempo es
dinero.

claros y concretos desde el principio,
evitando rodeos en la negociacién
porque pueden deteriorar la
relacién comercial.
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QUE NO DEBEMOS HACER
ALEMANIA - EN LAS NEGOCIACIONES CON LOS ALEMANES

)’
MEDIO AMBIENTE COSTOS

Para los empresarios alemanes y No tener conocimiento de los
el gobierno alemén es muy diferentes costos sobre el envio de
importante el medio ambiente, por la mercancia puede retrasar la
esto mismo, podrian ser muy negociacion; los alemanes prefieren
exigentes en este aspecfo. que el vendedor se encargue de
llevar la mercancia hasta donde
estdn ellos.
4 '
REGALOS VESTIMENTA
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Para los alemanes no es muy No importa el lugar en el que se

comun recibir regalos en las realice la reunién, para los alemanes

reuniones, en los demds eventos es muy importante estar vestido de

sociales, si. la manera adecuada para hacer
negocios.
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